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Referenzkunde

 



Kontakt und Beratung 

www.cas-mittelstand.de 

Branche 

Unternehmensberatung 

Ziele/Anforderungen 

 Abbildung der Akquisitions-Pipeline 

 Unterstützung von Vertriebskampagnen sowie 

eines zielgruppenspezifischen, personalisierten 

Marketings 

 Umfassende Reporting-Möglichkeiten 

 Eigenständiges Customizing für die Oberfläche 

 Zentrale Datenverwaltung und lückenlose Akten 

 Anbindung zu Inxmail und Outlook, mobiler 

Zugriff 

 Anbindung freier Mitarbeiter 

Nutzen und Vorteile 

 Effiziente Durchführung der Vertriebsplanung, 

der wöchentlichen Abstimmungstermine und 

Kommunikation des Vertriebs-Zirkels 

 Mehr Transparenz und Sicherung des Unterneh-

menswissens durch zentrale Ablage von Informa-

tionen, Historie und einem stets aktuellen Status 

 Schnelle Reaktionszeiten dank der Zusammen-

führung aller Informationen aus Vertrieb und 

Marketing an jedem Arbeitsplatz  

 Schematisierte Übergabe von Leads: Verkaufs-

chancen vom ersten Kontakt bis hin zum 

Abschluss umfassend im Blick behalten 

 Umfassende Analysemöglichkeiten mit Reports 

über relevante Datensätze 

 

Projektdaten 
 CAS genesisWorld Platinum Suite 

Kunde 

 Co Improve GmbH & Co. KG,  

https://www.co-improve.com/  

 Managementberatung für Produktentstehung 

 Eigenes Veranstaltungsmanagement 

 Gründung 2012 

 13 Mitarbeiter 

Network Concept 

 Mehr als 25 Jahre Erfahrung in Beratung von 

CRM- und ERP-Projekten 

 3 Standorte (Lich, Karlsruhe, Niedernhausen) 

CAS genesisWorld 

 Professionelles Kundenmanagement  

 Unterstützt interne Prozesse, steigert Effizienz 

 Speziell für die Bedürfnisse des Mittelstands 

 Mobile CRM-Lösungen im CAS SmartDesign® für 

Smartphones, Tablets und Browser 

 Sichere Daten durch ausgereiftes, mehrstufiges 

Rechtesystem 

 Sehr gutes Preis-Leistungs-Verhältnis 

 Etabliertes, mehrfach ausgezeichnetes Produkt 

 Bei mehr als 30.000 Unternehmen erfolgreich im 

Einsatz 

 

»Mit CAS genesisWorld haben wir genau das richtige Tool zur 
professionellen Unterstützung unserer Vertriebs- und Marketing-
aktivitäten etabliert, das durch flexibles Customizing unsere Branchen-
spezifika optimal unterstützt. « 

Dirk Meißner, Geschäftsführender Gesellschafter 

 

 
 
 
 
 
 
 
 

 

Network Concept GmbH 

35423 Lich 

+49 (0) 6404-69599-0 

www.networkconcept.de 


